
In dieser Funktion sind Sie für die Betreuung und Weiterentwicklung unserer Fachhändler             
sowie ITK-Systemhäuser verantwortlich.

• Ausbau und Stärkung neuer Kundenbeziehungen
• Auftragserfassung, Führen von Preisverhandlungen                                    

und Angebotserstellung
• proaktives Beziehungsmanagement
• eigenverantwortliche Gestaltung von Vertriebs- und Marketingaktionen
• regelmäßige Markt-, Kunden- und Wettbewerbsanalyse
• Schnittstelle zum Produktmanagement und Lieferanten

• abgeschlossenes Studium (wirtschaftlich oder technisch), alternativ 
abgeschlossene kaufmännische oder technische Berufsausbildung

• mindestens 5 Jahre Berufserfahrung als Key Account Manager
• Kommunikationsstärke, Vertriebsaffinität, selbstständige                     

und proaktive Arbeitsweise
• technisches Know-How für IT- und ITK-Produkte
• souveränes Auftreten als auch sichere Präsentationsfähigkeit
• Verhandlungsgeschick und lösungsorientiertes Denken

• informatives Onboarding mit gemeinsamem Mittagessen
• Patenprogramm und individueller Einarbeitungsplan
• regelmäßiges Feedback und offene Kommunikation
• Gesundheitstage und Work-Life-Portal
• herzliche Arbeitsatmosphäre mit echtem Team-Spirit
• persönliche Weiterentwicklung mit professionellem Talentmanagement

Wir freuen uns über Ihre Bewerbung unter Angabe Ihres                     
frühestmöglichen Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellung                                                            
– über unser Kontaktformular oder per Mail an jobs@herweck.de .

Senden Sie uns bitte alle Anhänge im PDF-Format.                                            
Andere Formate werden aus Sicherheitsgründen nicht angenommen.

Aus Gründen der sprachlichen Einfachheit wird in diesem Text die männliche Schreibform für alle Geschlechter verwendet.

Die Herweck AG mit Sitz in St. Ingbert ist einer der führenden                                             
Großhändler der Telekommunikationsbranche in Deutschland. 

Wir suchen zum Ausbau und zur Verstärkung unseres Teams einen engagierten und motivierten
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