SPRO.rL

Immobilien

Wir suchen Sie:
Immobilienmakler/in (m/w/d) in Festanstellung

Sie begeistern sich fiir Vertrieb, verstehen es, Menschen fiir Immobilien zu gewinnen, und méchten lhr
Potenzial in einem erfolgreichen Umfeld entfalten?

Dann bieten wir lhnen die passende Perspektive.

Als Tochtergesellschaft der Sparkasse Saarbriicken sind wir seit (iber 30 Jahren erfolgreich am
Immobilienmarkt etabliert und zdhlen zu den gréRten Immobilienvermittlern im Saarland. Mit unserer
starken regionalen Marke, einem einzigartigen Markt- und Kundenpotenzial sowie professionellen
Vertriebsstrukturen schaffen wir beste Voraussetzungen fiir nachhaltigen Erfolg im
Immobilienvertrieb.

Zur Verstarkung unseres Teams suchen wir zum nachstmdglichen Zeitpunkt eine engagierte
Personlichkeit als Immobilienmakler/in (m/w/d).

Ihre Aufgaben:

Akquisition und professionelle Beratung von Eigentiimer/innen und Kaufinteressent/innen
Aufbau und Pflege langfristiger Kundenbeziehungen

Kompetente Begleitung unserer Kund/innen — von der Erstberatung liber Besichtigungen bis hin
zum erfolgreichen Vertragsabschluss beim Notar

¢ Bewertung und Vermarktung von Immobilien

Betreuung von Bestandskund/innen sowie Gewinnung von Neukund/innen

Reprdsentation unseres Unternehmens im regionalen Immobilienmarkt

lhr Profil:

Abgeschlossene Ausbildung zur/zum Immobilienkauffrau/-mann oder vergleichbare Qualifikation
Freude am Vertrieb sowie ein ausgepragtes Gespur fiir Kundenbediirfnisse

Sicheres, verbindliches und professionelles Auftreten

Kommunikationsstarke, Verhandlungsgeschick und Abschlussorientierung

Hohe Eigeninitiative, Motivation und Leistungsbereitschaft

Selbststandige, strukturierte und kundenorientierte Arbeitsweise
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Fiihlen Sie sich angesprochen? Dann freuen wir uns auf lhre Bewerbung mit Lebenslauf an:
Anna Katharina Schulze, E-Mail: anna.schulze@s-pro-immobilien.de

Die Sicherheit und Stdrke einer etablierten Sparkassen-Tochtergesellschaft

Ein attraktives Vergiitungsmodell aus Festgehalt und leistungsorientierter variabler Vergiitung
Hochwertige Kundenkontakte und hervorragendes Marktpotenzial

Bereits akquirierte Objekte und professionelle Vertriebsunterstiitzung

Moderne und bestens ausgestattete Bliroraumlichkeiten

Hochwertige technische Ausstattung sowie Méglichkeit zum mobilen Arbeiten/Homeoffice

Ein kollegiales, professionelles und vertriebsstarkes Team

Attraktive Fort- und Weiterbildungsmdoglichkeiten

Sehr gute Entwicklungsperspektiven innerhalb eines erfolgreichen Unternehmens




